Kurs i entreprenorskap for musiker

En kurs for yrkesverksamma, eller blivande yrkesverksamma, sdngare och
instrumentalister i hur man forsorjer sig pa sitt konstniarskap. Genom bade teori och
praktik arbetar vi utifran kursdeltagarnas egna forutsattningar. Vi gar igenom och
anvander verktyg som de kommer att ha nytta av i sitt yrkesliv. Efter kursens slut har de

sin marknadsplan klar.

Vad ar entreprenorskap?

Vi filosoferar kring begreppet entreprenorskap
och vad som kénnetecknar en entreprendr.

Var finns jobben?

Vi listar potentiella arbets- och
uppdragsgivare, och visar hur man nar dem.

Vem ar kunden?

Vi gar igenom hur man analyserar kundens
behov och hur man gor en malgruppsanalys. Vi
hjalper ocksa deltagarna att skapa en egen
kundlista.

Hur nar jag ut?
Vi ger tips pa effektiv marknadsforing och gar
igenom det personliga varumairket.

Syfte: Gé igenom de verktyg som en musiker
behover ha pa frilansmarknaden i Sverige idag.

Ge deltagarna mojlighet till individuell
coachning i deras specifika situation.

Malgrupp: Frilansande musiker som behover

ett tydligare grepp om sin verksamhet.

Omfattning: Tva heldagar a 7 timmar med tva

kursledare.
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Hur paketerar jag min produkt?
Vi gar igenom hur man arbetar med hela sitt
presentationsmaterial och lar ut vad man bor
tdnka pa nir man gor en hemsida eller
anvander sig av sociala medier.

Hur saljer jag mig sjalv?

Vi gar igenom sélj- och forhandlingsteknik.
Deltagarna far gora praktiska 6vningar for att
tréna sig i att hantera en forhandlingssituation.

Hur haller jag ordning?

Vi lar deltagarna att halla rétt pa sin ekonomi,
med prissattning, skatter och sociala avgifter.
Vi hjilper till med vad man bor tinka pé nar
man skriver avtal och arbetar med sponsorer.

T
.jARTEPRENOR




